SJ och tyska DB bildar gemensamt bolag i Sverige och omojliggor fri konkurrens

Gemensam dgda bolaget fick tillslag efter att man gav ett bud 300 miljoner under
konkurrenterna....

Styrelsen
Norrtag AB

Upphandling av

Norrtag AB - Trafikupphandling, Tjanstekoncession tagtrafik pnr: 2009-
0107

Styrelsen fér Norrtdg AB har idag den 26 april 2010 beslutat att tilldela Botniatag AB
uppdraget.

Hér foljer en kortfattad beskrivning av upphandlingens olika steg, utvardering mm.

Annonsering

Upphandlingen inleddes med en annons i Allegos som inskickades 2009-11-16 for publicering i EGT och
Allegos databas samt att en annons publicerades i Anbudsjournalen nr 48 som utgavs 2009-11-27.
Upphandlingen genomférs som en icke direktivstyrd tjanstekoncession.

Fragor och svar under anbudstiden
Fjorton PM med 154 fragor och Norrtags svar distribuerades under anbudstiden till
samtliga foretag som inskickat intresseanmalan till Norrtag.

Sista dag for anbud faststélldes till 2010-03-15, kI 12.00.

Anbudsoéppning anbud

Anbudsoppning med protokoll 2010-03-16 och tre (3) anbud forelag vid
anbudsOppningen.

Nedan fortecknas de inkomna anbuden

Anbudsgivare Benédmns
Svenska Tagkompaniet AB TK
Botniatdg AB Botniatag
Veolia Transport Sverige AB Veolia

Provning steg 1 - Anbuden uppfyller stillda krav

Samtliga anbud uppfyller stéllda krav och har lamnats pa de villkor och férutsattningar
som beskrivs i forfragningsunderlaget inklusive Norrtags svar pa fragor som stalls av
olika foretag under anbudstiden.

Samtliga anbudsgivare informerades skriftligt efter anbudspresentationen att man
uppfyller stallda krav och att respektive anbudsgivares anbud kommer att prévas i steg 2.

Anbudspresentation

Samtliga anbudsgivare inbjods att under ett par timmar presentera sina anbud och dessa
presentationer gjordes under perioden 2010-03-22 till 2010-03-29 for Norrtags
upphandlingsgrupp.



Norrtag begirde in slutbud till 2010-04-14

Norrtag begéarde via skrivelse 2010-04-02 till samtliga anbudsgivare att inkomma med ett
slutbud avseende Norrtagstrafiken baserat pa en mindre justering av
uppdragsbeskrivningen for basutbud 0 och att basutbud 1A &r det basutbud som skall
utforas.

Inlamnade slutliga anbud skall uppfylla stallda krav och lamnats pa de villkor och
forutsattningar som beskrivs i forfragningsunderlaget. Norrtag klargjorde att slutbudet
kommer att ligga till grund for anbudsprdévningens steg 2.

Sammanstillning av anbudens Jamforelsepriser

Respektive anbudsgivare inkom med slutbud innehallande smérre prisjusteringar
gentemot de ursprungliga anbuden.

Jamforelsepriserna avser totalpriser 6ver avtalstiden som Norrtag skall betala till
Operattren. Jamforelsepriserna ar summan av samtliga basutbud plus summan av viktade
priser for samtliga optioner, allt summerat Gver avtalstiden.

Biljettintakterna tillfaller Operatéren pa de villkor som anges i forfragningsunderlaget
med tillaggsskrivelser.

Anbudsgiv Slutanbud - Jamforelsepriser i kronor exklusive moms
are
K 306 930 000 kr
Botniatag 38598 000 kr
Veolia 343 248 000 kr
Sammanstillning av anbudens Tjdnstekvalitet
| en separat bilaga till tilldelningsbeslutet redovisas utvarderingen av anbudens
tjnstekvalitet.
Utvarderingen av anbudens tjanstekvalitet &r gjord av en arbetsgrupp fran Norrtags agare
och en extern konsult. Gruppen har gj haft kinnedom om de kommersiella villkoren i
anbuden
Anbudsgiv Anbudets Totala medelvarde for Tjanstekvalitet enligt utvarderingsbilaga *500.000 kronor
are
K 54,64 poang*500 000 kr = 27 320 000 kr
Botniatag 52,50 poang *500 000 kr = 26 250 000 kr
Veolia 51,43 poang *500 000 kr = 25 715 000 kr
Anbudens Virderingstal
Anbudsgiv Anbudens Varderingstal = Jamforelsepris - Tjanstekvalitet
are
TK 306 930 000 — 27 320 000 = 279 610 000 kr
Botniatdg 38 598 000 — 26 250.000 = 12 348 000 kr
Veolia 343.248.000 — 25 715 000 = 317 533 000kr




Det ekonomiskt mest fordelaktiga anbudet
Det anbud som har det l1agsta Varderingstalet &r det ekonomiskt mest fordelaktiga
anbudet.

Botniatags anbud &r det mest ekonomiskt fordelaktiga anbudet och véljs darfor till
Operator till Norrtagstrafiken.

Norrtag vill uttrycka att stort tack till de operatdrer som deltagit i anbudstavlingen och
lagt ned ett omfattande arbete.

Norrtag vill ocksa gratulera Botniatag AB till det vunna uppdraget och ser fram mot ett
kreativt samarbete under de kommande avtalsaren.

Thomas Hagg Maria Hoglander
Styr ordf. VD

Toni kommentar:
Sa var det med den svenska tag avregleringen...
Forsok och tillgodogor dig detta:

EU genomforde ett direktiv 1996 som Sverige under (s regeringen med stod av
kommunister och mp) godkande, ett direktiv ar forpliktigande for alla medlems lander.
Man har sedan ca 10 ar pa sig att implementera EU direktivet i den egna lagstiftningen.
Det "gldmde” s regeringen, nar Alliansen tradde till genomforda man vad som maste
genomforas for att inte fa stora bétesbelopp.

Riksdagen beslot en stegvis avreglering dar oktober 2010 skall vara fri konkurrens
vilket i praktiken innebar sommaren 2011 nar den nya tidtabellen galler. Och da skall
man dessforinnan ha sina duster med byrakraterna pa Trafikverket angaende slot”
tider etc

I Sverige finns det flera aktorer, franskégda Veolia, Tagkompaniet dgt av Norska NSB,
Arriva &gt av Arriva UK borsbolag som évertogs av Deutsche Bahn nagra veckor sedan
for svindlande 27 miljarder Sek samtidigt som Arriva bedriver koncessionstrafik for
Skanetrafiken samt Ostgétatrafiken. DB regio i Sverige ar ett direkt &gt bolag till tyska
moderbolaget Deutsche Bahn DB som far svindlande 30 miljarder euro (ca 300
miljarder sek arligen i subvention) + alla hundratals miljarder euro i investeringspengar
dar ingen kan halla reda pa helheten, med mistankar om korruption och svindlerier
varfor tyska Parlamentet tillsatt en utredning.

Svenska regeringen ni skall skammas!

Det maste vara sjalvklart att den svenska regeringen inte ar ovetande, dvs Maud
Olofsson departement att SJ 25% bildar ett gemensamt &gt bolag med DB:s dotter i



Sverige DB regio 75% som fatt namnet Botniatag AB.

Samtidigt som DB dger Arriva, ar detta inte marknadsdominans? Ar detta inte ett
perfekt satt att kringga avregleringen? Hur kan den svenska regeringen med Maud
Olofsson och hennes drabanter i syrelsen ga med i ndgot som bryter mot alla mdjliga
lagar, det ar skrammande att man totalt struntar i konkurrenslagarna.

Och vart tog branschféreningen vagen som borde sla larm till kkv, men hur sla larm nar
SJ folket sitter med och bevakar sina egna intressen?

Skam pa torra land!

Det ar landstingsagda Norrtag (skattebetalarna) som upphandlar och kringga genom
juridiska finter upphandlingen och darmed kan Botniatag lamnar ett bud som ligger
300 milj kr under dvriga anbud eller, budet ar endast 10% av vad 6vriga har lagt in om.

Nagra legala synpunkter hur makthavarna hittat vagen att urholka avregleringen:

1. Det ror sig har om en koncession, vilket gor att det &r mycket svarare att identifiera
eventuella oegentligheter eftersom upphandlingsdirektiven inte &r tillampliga.

2. Det faktum att utvarderingsmodellen som anvénts innebadr att en prisskillnad om ca. 290
MSEK uppstod mellan det vinnande anbudet (Botniatag: 38,6 MSEK) och det nést basta
anbudet (Tagkompaniet:307 MSEK) ar intressant, men svar att attackera i praktiken.

Vid samtal med Kommissionen har vi fatt veta att det maste laggas fram konkreta bevis pa
oegentligheter (t.e.x. diskriminering) och finnas uppenbara brister eller felaktigheter i
utvarderingen av anbuden for att Kommissionen skall kunna engagera sig i en nationell
upphandling. Av informationen i beslutet om tilldelning av det aktuella kontraktet till
Botniatag redovisas att (i) anbudsgivarna uppfyllt de krav som anbudsforfarandet uppstallt, att
(ii) samtliga anbudsgivare fatt tillfalle att under ett par timmar presentera sina anbud for
upphandlingsgruppen och att (iii) samtliga anbudsgivare darefter fatt inkomma med slutbud.

3. Aven om ifrdgavarande utvarderingsmodell kan kritiseras, eftersom forhallandevis sma
skillnader mellan anbudsgivarnas respektive samlade poang (dér en hdg poéng innebér stora
prispaslag och leder till ett samre anbud), &r det svart att angripa den har typen av modeller.
Detta, eftersom de svenska domstolarna kommit att godta den har typen av
upphandlingsmodeller och darmed skapat en allmén praxis fér anvandandet av dessa i
Sverige. Det kan hévdas att den valda upphandlingsmodellen 6kar mojligheten for den
upphandlande enheten att pa forhand skraddarsy upphandlingen sa att den passar en viss
anbudsgivare och att den upphandlande enhetens utrymme for skénsmaéssig (diskretionar)
bedomning 6kar sa att utvarderingen av anbuden inte blir tillrackligt transparent och att risken
for felaktig tilldelning av kontraktet darfor okar.

4. Nar det galler den har typen av upphandlingar bér man darfor férst undersdka om det
finns sakliga grunder och &r juridiskt motiverat att upphandla den efterfragade tjansten genom
koncession och inte genom vanlig direktiv-upphandling.

5. Den 15 juli trader lagen om nya rattsmedel ikraft. Regelverket grundas pa ett EU-direktiv
och innebdr att anbudsgivares réttigheter och att dverklaga/dverprova tilldelningsbeslut 6kar,
sa att dessa kan granskas fore det att ett kontrakt definitivt tilldelas den vinnande



anbudsgivaren. Lagen syftar ocksa till att forhindra férekomsten av olagliga
direktupphandlingar och innebér ocksa att olagliga direktupphandlade kontrakt
ogiltigforklaras och att vite utdéms. Mer information om den nya lagen finns pa foljande
lankar:

http://www.kkv.se/t/Page 5980.aspx

http://www.kkv.se/t/Page 6163.aspx

Det kan tillaggas att, om man som anbudsgivare misstanker att en upphandlande enhet godtagit ett
anbudspris som &r oskaligt 1agt, exempelvis p.g.a. att anbudsgivaren i Sverige kunnat lagga ett bud
som subventioneras av anbudgsivarens moderbolag (som kanske finns i ett annat land och som kan
vara statligt agt), s bor den klagande anbudsgivaren framfora sddana synpunkter/argument under de
regler som finns angivna i den nya lagen (ovan under punkten 5 nedan).



